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Curso especializado

Plan de Marketing
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Curso
especializado

Plan de
Marketing

Aprende a construir un Plan
de Marketing completo, desde
el diagnostico estrateqgico
hasta la ejecucion tacticay
la medicion de resultados.
Mediante un enfoque practico
y participativo, desarrollaras
habilidades clave para
disenar estrateqgias alineadas
con los objetivos del negocio,
las tendencias del mercado y
las necesidades reales del
cliente.
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¢Por que llevar
el curso?

:Qué me llevareé
del curso?

e Aplicaras herramientas
estrateqgicas para disenar
un plan de marketing
integral y medible.

e Demostrardas capacidad
para analizar el entorno
comercial y definir
propuestas de valor
efectivas.

e Desarrollaras habilidades
para identificar
audiencias y seleccionar
los canales adecuados.

e Alcanzaras dominio en la
elaboracion de un plan
tactico con cronograma,
recursos y responsables.

e Adquirirads competencias

para presentar y sustentar

profesionalmente un plan
de marketing.

El marketing actual exige
mas que publicidad:
requiere vision
estrateqgica, conocimiento
del cliente, integracion
digital y capacidad de
medicion. Este curso te
ayudara a ordenar tus
ideas, alinear esfuerzos
comerciales y tomar
decisiones basadas en
datos, evitando errores
comunes y potenciando
los resultados de tu
marca o0 negocio.

¢A quién
esta dirigido?

e Profesionales que buscan
reforzar su conocimiento
en planificacion y control
de marketing.
Propietarios o gerentes de
pequenas y medianas
empresas.

Emprendedores que
deseen estructurar mejor
sus estrateqgias de
marketing.

Personas interesadas en
aplicar buenas practicas y
evitar errores comunes en
marketing.
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cCuadles son
los objetivos
del curso?

1. Aplicar herramientas estrateqgicas para la elaboracion
de un plan de marketing integral y alineado a los
objetivos del negocio.

2. Analizar el entorno comercial y competitivo para
identificar oportunidades y definir metas de marketing.

3. Formular propuestas de valor claras y diferenciadas
dirigidas a audiencias clave.

4. Seleccionar los canales y medios mds adecuados para
alcanzar los objetivos planteados.

5. Disenar un plan tactico que incluya actividades,
cronograma, recursos y responsables.

6. Desarrollar habilidades para presentar y sustentar un
plan de marketing de manera clara, coherente y
profesional.
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Temario:

1 Introduccion al Proceso de
Planeamiento Estrateqgico de
Marketing.

2 Andlisis y Diagnoéstico de la
Situacion Actual
[Comercial-Marketing].

3 Establecimiento de los
objetivos y metas del Plan de
Marketing, alineados con el
Plan Estrateqgico y el Plan
Comercial.

4 Definicion de las estrateqgias a
implementar para cada
objetivo.

5 Elaboracion del Plan.
Actividades, Responsables,
Recursos, Tiempos.

6 Mejores Practicas a utilizar.
Errores mas comunes a evitar.

7 Proyecto final: Presentacion
del plan de marketing

UCV+ Centro de Desarrollo Ejecutivo se reserva el derecho de
realizar ajustes al contenido academico con el fin de |
mejorar la experiencia de aprendizaje. | r
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cCual es el

proyecto final?

Disenaras y presentaras un plan de marketing
integral y personalizado para tu negocio,
proyecto o area de trabajo.

Expositora

Vanessa
Rosales Infantas

Corporate Brand Manager Sr. en Yanbal, a
cargo de la estrateqgia de marca y marketing
para siete paises. Con mas de 12 anos de
experiencia liderando marcas globales vy
regionales en empresas como Nike, L'Oreal,
Estée Lauder e Interbank.

Cuenta con una Maestria en Direccion de
Marketing y Gestion Comercial por EAE
Business School (Barcelona, Espana)l, y es
Licenciada en Administracion de Empresas
con mencion en Marketing por la Universidad
de Lima. Ademas, tiene estudios de
especializacion en Gerencia de Marketing vy
Coaching en Salud y Bienestar (Institute for
Integrative Nutrition, NY].

Docente de marketing estrateqico,
storytelling y fundamentos del marketing.

No pierdas la oportunidad de aprender de expertos
que marcan la diferencia en su industria.

Expositores sujetos a disponibilidad. UCV+ Centro de Desarrollo
Ejecutivo se reserva el derecho de cambio de expositores, por
caso fortuito o de fuerza mayor, asegurando la calidad |

académica del curso. - r
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Metodologia

Enfoque tedrico-practico

Integracion de conceptos clave
con retos aplicados al contexto
profesional del participante.

Estudio de casos

Anadlisis de situaciones reales del
sector para evaluar decisiones,
identificar buenas practicas y
aplicar aprendizajes concretos.

!l Aprendizaje basado en proyectos (ABP]

=)

I

Desarrollo de un proyecto aplicado
al entorno laboral del participante,
que consolide los conocimientos
adquiridos durante el curso.

Dinamicas colaborativas

Actividades en equipo orientadas
al intercambio de experiencias, la
solucion de problemas sectoriales
y el fortalecimiento de habilidades
personales, transversales y de
especialidad.

Certificacion

Para recibir el certificado digital
de UCV+ Centro de Desarrollo
Ejecutivo de la Universidad Cesar

Vallejo, deberas alcanzar la nota
minima de 11, asistir al menos al
70% de las sesiones y haber

cancelado la totalidad del curso.

Proceso de
Matricula
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Conoce mas

Inscribete con nosotros
escaneando el siguiente
codigo.

Los pagos por concepto
de inscripcion, matricula
y cuotas, NO son
reembolsables en caso
de desistimiento por
parte del participante.
Recomendamos a los
participantes evaluar
cuidadosamente la
informacion
proporcionada sobre los
contenidos, horarios y
condiciones antes de
proceder con la
matricula.
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UCV+ Centro de Desarrollo Ejecutivo se reserva el derecho
de reprogramar o cancelar el inicio del curso en caso de

Duracion:
2 meses

Horario clases sincronas:
7:00 p. m. a 10:00 p. m.

Frecuencia:
Una vez por semana [martes]

Horas:
21 horas sincronas
14 horas asincrondads

Modalidad:
100 % virtual

Plataforma:
Zoom educativo y Moodle

no alcanzar el numero minimo de participantes,
comunicando dicha decisidn oportunamente a los

inscritos.

Lidera,
Innovaq,
Suma.



Lidera,
Innovaq,
Suma.
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Para mayor informacion
contactate al:

© 958 101 768

M) informes.ucvmas@ucv.edu.pe
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Continua conociendo
nuestros cursos y
programas escaneando
el siguiente codiqgo.

[=]: 42 [m]

r

UCvVv



